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Superconti
passa a Selex

Fine d'anno in crescendo
per Selex, che macina buoni
risultati e acquisisce un
nuovo socio, cioé Grandi
Magazzini Superconti. A
fronte del calo dello 0,9%
registrato dal comparto

del largo consumo nei

primi dieci mesi del 2013
(dati Nielsen), il gruppo
distributivo Selex ha
aumentato il fatturato del
3% nello stesso periodo,
conquistando il 10,4% di
quota di mercato (+0,3%
rispetto allo stesso periodo
del 2012) e confermandosi
terzo distributore nazionale.
La buona performance
dovrebbe proseguire nel
2014, che ¢ il 50° anno

di attivita del gruppo:

le previsioni sono quelle

di un fatturato di 9,18
miliardi di euro, in aumento
del +3,2 per cento. Gli
investimenti sulla rete per il
2014 sono particolarmente
consistenti, 220 milioni

di euro, e riguardano
I'apertura di 58 nuove unita
e 'ammodernamento di 61
punti di vendita. E inoltre
previsto l'inserimento

di 1.100 nuovi addetti.

Dal prossimo mese sara
operativo l'ingresso

di Grandi Magazzini
Superconti, impresa in
precedenza appartenente

a Gruppo Sun e che dalla
sede di Terni controlla 31
supermercati in Umbria,
Marche e Lazio, per un
totale di 30mila mq di
superficie di vendita.
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Obiettivo 400 punti vendita
per Italy Discount

La centrale fondata da alcuni soci Sigma mira ad aggregare gli operatori
indipendenti del canale del risparmio. E per farlo sta creando un proprio
assortimento pl da 800 referenze e ha registrato I'insegna D.al

iscounter indipendenti

di tutta Italia, unitevi. E
una chiamata alla collaborazio-
ne quella lanciata da alcuni soci
del gruppo distributivo Sigma,
che rispondono cosi alla con-
centrazione in atto nel format.
Lobiettivo di Italy Discount, la
centrale nata lo scorso giugno,
¢ replicare la filosofia della do
nel canale del risparmio, fe-
derando operatori che hanno
quote interessanti in aree pit1 0
meno estese ma non hanno la
forza di espandersi oltre i propri
confini. A far parte della societa
consortile sono attualmente
Realco in Emilia Romagna e
Tato Paride in Puglia e Basili-
cata, mentre altri due cedi nelle
Marche e in Sardegna sono
in via di start up. “Abbiamo
gia realizzato 150 prodotti a
marchio esclusivo nostro — fa
sapere Mirco Pincelli, con-
sigliere delegato di Italy Di-
scount — e arriveremo a 500
entro il prossimo marzo, per

poi completare l'assortimento
base di 800 referenze entro
giugno. In totale avremo 45/50
brand, con una segmentazione
basic, standard e in futuro an-
che premium sulle merceologie
che lo richiedono. Ci saranno
poi alcuni brand importanti
che caratterizzeranno lo scaffale
e fungeranno da riferimento
qualitativo e comunicazionale.
Ad oggi siamo in chiusura di
accordi con circa 20 fornitori
e riteniamo che per completare
I’assortimento ne avremo biso-
gno di 110-130”.

In linea con l'anima do dell’ini-
ziativa & previsto un adegua-
mento dell’offerta alle esigenze
territoriali: “Si tratta di una pre-
rogativa tipica della prossimita
— sottolinea Pincelli — espressa
al meglio sotto la guida di un
imprenditore. Il localismo &
una leva che intendiamo gio-
carci come elemento differen-
ziante rispetto ai competitor .
Italy Discountsi rivolge anche a

. -
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operatori che vogliono conver-
tire supermercati gia esistenti e
per questo ha registrato I'inse-
gna D.al (discount alimentare)
che potra essere utilizzata da
tutti 1 soci che non ne hanno
una di proprieta. Quanto alle
prospettive, Pincelli ¢ ottimista:
“Siamo partiti con 170 punti
vendita, altri 30 si aggiunge-
ranno entro 'anno e abbiamo
la presunzione, visto I'interesse
che il progetto ha suscitato, di
arrivare a 400 nel corso del
2014. Ad oggi abbiamo una
quota del 2,1% nel discount,
con obiettivi ambiziosi, perché
alla luce della concentrazione
dei grandi player c’¢ I'esigenza
per gli operatori pitt piccoli
di unirsi in una centrale. Noi
slamo un contenitore aperto €
organizzato, capace di valoriz-
zare sia chi ha un’insegna nota,
sia chi approccia per la prima
volta il canale. Con gli attua-
li associati e le 800 referenze
base pensiamo di realizzare
200 milioni di euro all'anno
e i nuovi ingressi daranno un
contributo molto importante
per ottimizzare la logistica su
tutto il territorio nazionale”.




